
KONTRAKT* 
 
pomiędzy Panem (Panią) / Firmą 
z siedzibą w  
oraz Helix Consulting 
 
ZAKŁADA śE:  

• Pan (Pani) / Firma posiada grunt o powierzchni …. m², połoŜony w …. , na którym zamierza 
hodować ślimaki Helix Aspersa zgodnie z systemem produkcji w pełnym cyklu biologicznym 
Międzynarodowego Instytutu Helikultury w Cherasco (Włochy); 

• w hodowli zostaną wykorzystane materiały zaopatrywane przez Euro Helix s.r.l., w ilości 
ustalonej w projekcie początkowym, uzgodnionym z Helix Consulting oraz zgodnie ze 
wskazaniami metodologicznymi świadczonymi przez Euro Helix s.r.l. oraz Helix Consulting; 
towar zostanie przygotowany do odbioru po uprzednim dokonaniu zapłaty; 

• wszystkie pozostałe materiały przewidziane w projekcie a nie zaopatrywane przez Euro Helix 
s.r.l. leŜą w gestii Pana (Pani) / Firmy 

• obiekt hodowlany będzie podlegać kontroli firmy Helix Consulting, która będzie oceniać 
dostosowanie się do reguł dotyczących produkcji, zbioru, oczyszczania oraz przygotowania 
ślimaków do sprzedaŜy; 

• Pan (Pani) / Firma jest jedyną stroną odpowiedzialną za realizację wszystkich praktyk 
biurokratycznych niezbędnych do stworzenia hodowli ślimaków; świadectwa weterynaryjnego 
bądź teŜ innego - niezbędnego przy eksporcie ślimaków, zgodnie z przepisami państwowymi 
dotyczącymi helikultury. 

 
 
Na mocy kontraktu o współpracy pomiędzy Panem Fabiem De Palmą i Euro Helix s.r.l., EURO HELIX 
s.r.l. zobowiązuje się:  

• zakupić w całości lub częściowo produkcję Helix Aspersa od w/w hodowli w ilości nie większej 
niŜ 1250 g na kaŜdy m² hodowli, z uwzględnieniem standardów określonych przez praktyki 
handlowe (otwór muszli nie mniejszy niŜ 20 mm; muszla twarda, charakteryzująca się twardą 
krawędzią; perfekcyjne osuszenie oraz oczyszczenie; ślimaki pakowane w przewiewnych 
skrzyniach o maksymalnej wadze 10 kg; śmiertelność zerowa);  

• pozostawić hodowcom całkowitą wolność sprzedaŜy ślimaków w całości lub częściowo innym, 
ewentualnym nabywcom; 

• zakupić ślimaki za średnią cenę ustaloną w momencie sprzedaŜy poprzez rynki 
międzynarodowe w ParyŜu, Barcelonie, Madrycie, Atenach, Mediolanie: towar musi być 
oddany firmie Euro Helix s.r.l., oclony (bez podatku VAT) wraz z towarzyszącymi mu 
świadectwami pochodzenia; zapłata zostanie dokonana w ciągu 30 dni od dostarczenia 
towaru oraz po uprzednim sprawdzeniu opłaty celnej, kontroli weterynaryjnej oraz 
oszacowaniu jakości produktu.  

 
 
Okres obowiązywania umowy wynosi 1 rok. WiąŜe się on z poszanowaniem klauzuli poprzez obie 
strony oraz z rocznym pakietem serwisowym usług Helix Consulting.  
W przypadku nie przestrzegania  klauzuli i/lub po wygaśnięciu abonamentu na usługi Helix Consulting 
obecny kontrakt zostanie uznany za niewaŜny.  
Opóźnienie z zapłatą nawet jednej faktury (jeśli nie zostało ono wcześniej uzgodnione z obiema 
stronami) moŜe przyczynić się do natychmiastowego jednostronnego rozwiązania kontraktu. 
Ewentualne koszty podróŜy obciąŜają klienta.  
 
Data i podpisy kontrahentów  
 
 
 
 
 
 
* Warunki kontraktowe podlegaj ą rewizji w zwi ązku ze specyficznymi normami prawnymi 
pojedynczych krajów: Helix Consulting dostosuje mod el tego kontraktu do ró Ŝnych 
rzeczywisto ści ustawodawczych.  


